
ERGEBNIS · PIPELINE-READINESS-CHECK

Pipeline-Ready
Ihr System funktioniert — Sie brauchen Execution-Kapazität.

UNSERE EMPFEHLUNG OPERATE

Was dieses Ergebnis bedeutet

Strategie und Playbook stehen, die Zielaccounts sind klar. Was fehlt, ist die Kapazität, das

Playbook Woche für Woche konsequent umzusetzen, neben dem Tagesgeschäft. Bei

Kaufzyklen, die sich über viele Monate ziehen, wirkt jede Pause in der Umsetzung verzögert:

Die Lücke im Kalender von heute ist die fehlende Pipeline in einem halben Jahr.

Die drei nächsten Schritte

Den Engpass benennen.

Wo reißt die Umsetzung ab: bei Inhalten, bei der Ansprache, beim Follow-up oder beim

Reporting? Das entscheidet, was zuerst entlastet werden muss.

1

Fortschritt definieren, bevor Kapazität dazukommt.

Legen Sie fest, woran Sie Erfolg messen: Bewegung in Zielaccounts und im Buying

Committee, nicht nur Termine im laufenden Quartal.
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Klären, was bei Ihnen bleibt.

Strategie, Freigaben und Abschluss bleiben im Haus. Alles andere kann abgegeben

werden, mit festem Rhythmus für Berichte und Abstimmung.
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Worauf es an diesem Punkt ankommt

Umsetzung in Wellen.

Kampagnen starten, pausieren und starten neu. Dazwischen vergessen Accounts, wer Sie

sind.

Quartalsblick bei langen Kaufzyklen.

Eine Pipeline, die nur auf die nächsten 90 Tage schaut, übersieht die Deals, die gerade erst

entstehen.

Abgabe ohne Transparenz.

Wer Umsetzung auslagert, braucht klare Berichte und Freigaben, sonst geht mit der Arbeit

auch der Überblick verloren.

Warum OPERATE

Ein dediziertes Team übernimmt Ihre Account-Based-Umsetzung: Setup in den ersten

vier Wochen, Hochlauf im zweiten und dritten Monat, danach volle Umsetzung. Sie

behalten die Kontrolle über einen wöchentlichen Bericht, einen monatlichen Strategie-

Termin und die Freigabe aller Inhalte.

Mehr über OPERATE digitaladvisory.at/de/modelle/operate

30 Minuten Klartext. Kein Sales-Pitch.

Sie bekommen erste konkrete Empfehlungen für Ihre Situation, auch ohne

Zusammenarbeit.

Gespräch buchen digitaladvisory.at/de/kontakt · connect@digitaladvisory.at

Diese Übersicht fasst das Ergebnis des Pipeline-Readiness-Checks auf digitaladvisory.at zusammen. Den Check selbst

finden Sie unter digitaladvisory.at/de/pipeline-check.
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